
0. 先认清三个后台

同一套系统，三个门：① 你自己的 ERP（业务员干活）→ ② 平台控制台（你开户口/定价/收款）→

③ 演示与试用站（客户自己点）。业务员只进第①个。

1. 登录

用给你的账号登录；第一次登录会被要求改口令。

2. 工作台

登录后先看这里：今天该做什么、快捷开单在哪。



工作台首页

3. 客户：建档

红框是「新建客户」——业务员每天第一个动作就从这里开始。



红框①＝新建客户

4. 客户公海：不跟就回海

规则写死在系统里：30 天不跟进自动回公海、认领后 7 天必须写跟进、每天最多认领 10 个、有应

收的客户永不掉海。



公海/私海页

5. 商品：带图的卡片墙

卡片上的图，就是打印件上的图。



商品卡片墙

6. 报价单

红框是「新建报价单」；数量填上去，单价自动取阶梯价。



红框①＝新建报价单

7. 打印：纸上有商品图

销售单审核后打印；红框②这一列就是商品主图。



红框②＝图片列

8. 客户看单链接（成交利器）

报价单/销售单点「分享」会生成一条不用登录的链接（实测 30 天有效）：客户打开能看到商品

图、十种语言，还能直接点「确认这份单 / 这里要改 / 留个问题 / 下载PDF」。他看了几次、什么时

候看的，你这边有记录。



客户看到的看单页（无登录、带图、可确认/提问）

9. 给客户看的网站

每个行业一个演示站，客户看到的是「自己填起来的样子」。



行业演示站首页

10. 手机端（客户九成在手机看）

实测 390×844 正常：手机登录页、手机工作台。发给客户用手机点，体验是一样的。



手机登录页



手机工作台

常见卡点（先知道，省得现场慌）

打印没反应：浏览器的打印弹窗被拦截了，点地址栏右侧的"弹窗已阻止"允许一次。

客户说打不开看单链接：链接 30 天到期，重新点一次「分享」生成新的。

登录提示口令不对：演示户口令每天凌晨自动重置回 demo2026 。

某个功能点不开：这户没给那项授权 —— 老板在控制台勾"已开功能"。



客户说"里面是空的"：演示站是空模板，先带他看 ERP 演示（那里有商品和单据）。

老板验收清单（十分钟逐条打勾）

1. 业务员账号：角色＝业务员、「可改价」关、「导出」关。

2. 他登录后只看到三块：客户/跟进、开单三件套、商品与库存（只读）。

3. 拿他的账号试着改价 → 改不动；试着导出名单 → 导不出。

4. 他能在 15 分钟内：建档 → 出报价 → 生成看单链接 → 开单 → 打印带图。

5. 手机打开 flower-try.xjfoliage.com/m/login  正常。

6. 每天 15:00 三个数（建档/跟进/报价）报到你这里，你能在系统里逐条点到。

我替你想到、并且验证过的 8 件事

1. 客户看单链接是最好用的成交工具（第 8 章）：实测能生成、30 天有效、无登录可开、带

图、十语种、客户可确认/提问/下载 PDF。以前没人告诉你这个能这么用。

2. 手机端是通的（第 10 章）：390×844 实测正常。客户九成在手机上点开，别只发电脑版。

3. 演示账号是公开口令，客户能自己改（实测 /change-password  对演示户开放）⇒ 一个客户

改了，下一个就进不去。 我已经装了每天 03:10 自动重置（今天已跑：7 户），你不用管。

4. 演示数据客户能改乱（删商品、改价、作废单）。两个选项：A 每天重置数据（客户当天的操

作会没）； B 演示户改成只读（能看不能改，但"体验开单"就废了）。我建议 A 只用在"给客

户看完之后"，你定。

5. 分享链接生成的是 http://（实测）：nginx 会 301 到 https，能用；但微信里可能提示"非官

方网页"。 建议改一处代码发 https（小批发版），要不要做你说。

6. 平台控制台截图里有租户清单（本机默认户等）⇒ 业务员版 PDF 已把这一章去掉，别把老板

版发给外人。

7. 试用 22 天到期会变只读：到期前 7/3/1 天提醒现在是手动的，建议在控制台把提醒天数配上

（我可以做）。

8. 演示站现在是空的（商品不上站）：客户点开网站会觉得"没东西"。建议每个行业预填 3 个示

例板块 （一段介绍＋3 张图＋联系区），标"示例内容"。这是下一步最值得做的一件。


